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Thierry Dolbeau, Directeur de Business & Relation

Consultant, coach et formateur, il accompagne les dirigeants et les équipes
commerciales pour les aider a réévaluer et a perfectionner leurs compétences
relationnelles commerciales et managériales. Il intervient en coaching, en
conseil. Il forme les équipes au management commercial, a la vente, a la
communication inter-personnelle et au développement personnel. Il développe
les concepts de « La Vente Orientée Solution» ® et pratique « Le Coaching
Orienté Solution» ®.

Il a occupé toutes les fonctions commerciales et marketing pendant 20 ans au
sein d’entreprises familiales et internationales en France et aux U.S.A. Chez
Xerox, il a été meilleur vendeur de France.

Il est diplomé de I'European Business School (Paris, 1981). Il est formé a
I'approche systématique des organisations (Mozaik international, Paris 2006),
certifié praticien PNL (IFPNL, Paris 2007) et Coach Orienté Solution ®
(Convergence, Toulon 2008). Il est référencé par la région Rhéne Alpes au sein
du programme Performance PME.

Il travaille en réseau pluridisciplinaire, est certifié Coach Orienté Solution ® en
supervision avec JBS coaching Lyon, est accrédité Human Synergistics et est
référencé au programme Performance PME (Région Rhone-Alpes).
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http://www.coachingorientesolution.com/
http://www.hscanada.com/enfrancais.htm
http://www.rhonealpes.fr/TPL_CODE/TPL_AIDE/PAR_TPL_IDENTIFIANT/127/18-les-aides-de-la-region.htm

